Médulo 4. Herramientas para
emprendedores. Toma de decisiones con IA

>> CORDOBA

CREAFUTURO

Objetivos del médulo

« Entender el concepto de One Person Business y cémo optimizar

recursos para manejar de manera eficiente un negocio gestionado por
una sola persona.

Comprender el concepto de MVP (producto minimo viable) y su
importancia para lanzar productos rapidamente, obteniendo
retroalimentacion y minimizando riesgos.

Familiarizarse con metodologias agiles para mejorar la eficiencia y
adaptabilidad en proyectos.

Conocer y utilizar herramientas de gestion de tareas y planificaciéon
estratégica para organizar proyectos y optimizar recursos.

——= 1. One Person Business (OPB)

= 2. Metodologias agiles para emprendedores
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1. One Person Business (OPB)

Emprender es un camino lleno de retos y oportunidades,

y contar con las herramientas adecuadas puede marcar

toda la diferencia.

En este modulo, profundizaremos en los aspectos esenciales
para gestionar un One Person Business (OPB), aprendiendo
a optimizar recursos y manejar un negocio de manera
eficiente como emprendedor individual (o solopreneur).
Exploraremos el concepto de producto minimo viable
(MVP), descubriendo su valor para lanzar productos
rapidamente, recopilar retroalimentacion y minimizar

riesgos.

También conoceremos diversas metodologias agiles para

mejorar la adaptabilidad y eficiencia en tus proyectos y



herramientas de gestion de tareas ‘X para organizar tu
flujo de trabajo y aprovechar al maximo tus recursos. Este
modulo estd disefado para darte estrategias y herramientas
practicas que te permitan llevar tu vision emprendedora a la

realidad.

One Person Business (OPB)

El One Person Business (negocio de una sola persona) es un
modelo en el que una sola persona asume todas las
actividades necesarias para operar una empresa. Esto
incluye tareas como creacion, gestion, marketing, ventas y

atencion al cliente.

Este enfoque ha ganado popularidad gracias a la
integracion de la inteligencia artificial, que permite
automatizar procesos y gestionar operaciones de manera

eficiente, sin requerir un equipo numeroso.

Figura 1: Empresa vs. OPB



(' NEGOCIO INDIVIDUAL )

Fuente: elaboracion propia.

magina a un joven, Jeff Bezos, en 1994, trabajando desde el
garaje de su casa, rodeado de libros y cajas, gestionando
cada detalle de su nuevo emprendimiento. Asi comenzo
Amazon, una simple libreria en linea donde Bezos se
encargaba personalmente de todo: desde empacar los libros
hasta enviarlos a los clientes. Este modelo, impulsado por
tecnologia y una vision innovadora, permitié que Amazon
creciera rapidamente y se convirtiera en el gigante del

comercio electronico que conocemos hoy.



¢Cuadles son las habilidades necesarias
para emprender?

Emprender con éxito requiere desarrollar una combinacion
unica de habilidades técnicas, de gestion y personales. Estas
no solo te ayudaran a liderar un negocio, sino también a
resolver problemas, liderar equipos y tomar decisiones

estratégicas en un entorno dinamico y, a menudo, incierto.

Habilidades de gestion y liderazgo

Imagina estar frente a una agenda repleta, con decisiones
urgentes por tomar y recursos limitados para ejecutar tus

ideas. Aqui es donde entran en juego habilidades como la



gestion del tiempo, la toma de decisiones estratégicas y la

planificaciéon financiera.

Toma de decisiones: _

los emprendedores deben decidir rapidamente en escenarios
complejosy con informacion limitada. Cada eleccion puede marcar
el rumbo de tu negocio.

Gestion del tiempo: —

saber priorizar tareas y establecer un calendario efectivo es crucial
para avanzar de manera constante hacia tus metas.

Gestion financiera: _

una solida comprension de las finanzas es la base para controlar los
gastos, realizar presupuestos, gestionar el flujo de caja y garantizar
la rentabilidad del negocio.

Visualiza a un emprendedor que, en medio de un

lanzamiento de producto, necesita decidir si invierte en




una campana publicitaria o ajusta la produccién debido
a un incremento en la demanda. Este tipo de decisiones

estratégicas define el éxito de un proyecto.

Habilidades de resolucion de problemas

En el mundo del emprendimiento, cada dia puede traer
nuevos retos, desde imprevistos con proveedores hasta
cambios repentinos en el mercado. La capacidad de
adaptarse, pensar criticamente y ser creativo es

indispensable para navegar estas aguas.

Adaptabilidad: —

el camino del emprendimiento esta lleno de incertidumbres. La
habilidad de ajustarse rapidamente a los cambios, aprender de los
errores y redirigir estrategias es vital para mantenerse a flote.

Pensamiento critico: _

analizar situaciones desde multiples perspectivas, identificar
problemas clave y encontrar soluciones viables permite superar
obstaculos con confianza.



Creatividad: _

la innovacion es el motor del emprendimiento. Pensar fuera de la
caja no solo abre nuevas oportunidades de negocio, sino que
también te ayuda a destacar en un mercado competitivo y resolver
problemas de forma original.

Imagina enfrentarte a un contratiempo inesperado: un
proveedor falla en la entrega de materiales clave. Un
emprendedor adaptativo ajustara los tiempos de
produccion; con pensamiento critico, buscara alternativas
viables y, con creatividad, podria redisenar la estrategia para

minimizar el impacto en el cliente.

Estas habilidades no solo te preparan para enfrentar
desafios, sino que también te convierten en un lider
capaz de transformar problemas en oportunidades y de

construir un negocio sostenible en el tiempo.

IA a tu favor



En la actualidad, las herramientas digitales y la inteligencia
artificial permiten crear y escalar un negocio sin un equipo
grande. La IA automatiza tareas, analiza datos en tiempo real
y personaliza la experiencia del cliente, lo que facilita que una
sola persona gestione operaciones que antes requerian

varios empleados.

Beneficios clave

o) Reducciéon de costos operativos

« Automatizacion de  procesos
administrativos: herramientas
como Zapier o Make permiten
integrar aplicaciones y automatizar
tareas repetitivas, como el envio de
correos electronicos, la facturacion
o la actualizacion de bases de
datos, reduciendo la necesidad de

contratar personal administrativo.

« Atencion al cliente con chatbots:
plataformmas como Zendesk Al
pueden gestionar consultas
frecuentes de clientes, ofreciendo

respuestas instantaneas y



reduciendo costos asociados a

equipos de soporte.

Mayor flexibilidad y control sobre el negocio

« Gestion de redes sociales
automatizada: herramientas como
Hootsuite o Buffer programan
publicaciones y analizan métricas
de engagement, permitiendo
gestionar la presencia en redes

sociales desde un solo lugar.

« Control financiero: aplicaciones
como QuickBooks o} Wave
automatizan la contabilidad, el
seguimiento de gastos y la
generacion de reportes financieros,

y facilitan asi la gestion de recursos.

Escalabilidad sin incrementar

significativamente la carga de trabajo

« Optimizacioén del marketing
digital: herramientas de publicidad
como Google Ads Al y Meta
Advantage+ permiten crear
campanas optimizadas

automaticamente, llegando a



audiencias mas amplias sin
necesidad de un equipo de

marketing.

« Creacion de contenido con IA:
soluciones como Notion Al o
Writesonic generan ideas, textos y
disenos visuales, acelerando la
produccion de contenido para
blogs, redes sociales o correos

electronicos.

Capacidad de competir con empresas mas
grandes gracias a la automatizaciény

eficiencia tecnoldégica

« Andlisis de datos avanzado:
herramientas como Tableau o
Google Analytics impulsadas por IA
permiten analizar grandes
volumenes de datos en tiempo real,
identificando tendencias de
mercado y patrones de
comportamiento de clientes para

tomar decisiones estratégicas.

« Personalizaciéon de la experiencia
del cliente: plataformas como
HubSpot Al o ActiveCampaign

utilizan A para segmentar



audiencias, personalizar campanas
y mejorar la relacion con los
clientes, y compiten con Ila

sofisticacion de grandes empresas.

Analisis de datos y presupuesto

Para gestionar un negocio como solopreneur de manera
eficiente, no solo es fundamental contar con las habilidades
adecuadas y aprovechar la inteligencia artificial, sino
también dominar aspectos clave como el analisis de datos y
la gestion financiera. Estas herramientas permiten tomar
decisiones informadas y estratégicas, optimizar recursos y

garantizar la sostenibilidad del negocio.

El poder del analisis de datos en los
negocios

Ya hemos explorado cémo el analisis de datos es una
herramienta esencial para cualquier negocio. Desde
interpretar métricas de marketing hasta comprender el
comportamiento de los clientes, esta habilidad permite
transformar informaciéon en decisiones estratégicas que

impulsan el crecimiento de un negocio.



@ Un solopreneur puede (y debe) usar datos sobre ventas,
comportamiento de clientes o métricas de marketing
para identificar patrones y tendencias, optimizar
estrategias y mejorar resultados.

La clave de la planificacion financiera

Ademads del andlisis de datos, una gestion financiera
eficiente es fundamental para el éxito de cualquier

solopreneur.

El presupuesto o budgeting es el proceso de planificar y
asignar los recursos financieros disponibles de manera
eficiente. Para un solopreneur, esto significa distribuir
ingresos en areas clave como marketing, herramientas,
operaciones y ahorro, manteniendo un equilibrio entre

inversion y control de gastos.
Un buen presupuesto ayuda a garantizar la sostenibilidad del

negocio, prever posibles riesgos y optimizar la gestidon

financiera.

Producto minimo viable (MVP)



Cuando Reid Hoffman, el fundador de LinkedlIn, dijo: “Si no te
averglenza la primera version de tu producto, lo lanzaste
muy tarde”, de seguro estaba hablando de la importancia
que tiene el minimum viable product para cualquier startup

gue quiera escalar su idea (Endeavor Argentina, 2021).

Un MVP es la version mas simple y funcional de un
producto, disenada para ser lanzada al mercado con las
caracteristicas esenciales que satisfacen las necesidades
iniciales de los usuarios. Su principal objetivo es validar la
idea del producto de forma rapida y econémica, y permitir
asi recopilar retroalimentaciéon directa de los usuarios.
Este enfoque facilita iterar, mejorar y desarrollar un producto

mas completo y sélido en base a datos reales.

Figura 2: Proceso de desarrollo de un MVP
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Fuente: elaboracién propia.

Caracteristicas principales de un MPV

° De funcionalidad minima: solo incluye las
funciones basicas necesarias para resolver el
problema principal de los usuarios. No tiene
todas las caracteristicas completas o

avanzadas, pero debe ser funcional.

° Rapido y econémico: el MVP se desarrolla con
rapidez y bajo costo para validar la idea en el
mercado y  obtener retroalimentacion
temprana de los usuarios sin invertir muchos

recursos en su desarrollo.

@ Validacion del mercado: el propdsito
principal del MVP es poner el producto en
manos de los usuarios lo antes posible para
verificar si satisface una necesidad real, de
modo que se pueda ajustar la direccion del

producto segun el feedback.

) Iterativo: una vez lanzado el MVP, se recopilan
datos y retroalimentacion de los usuarios para

identificar areas de mejora. A partir de ahi, se



desarrollan nuevas versiones mas completas

del producto.

Y bien, entonces... ¢por qué es
importante un MVP?

El MVP es clave para minimizar riesgos al emprender. En
lugar de invertir grandes cantidades de tiempo y dinero en
un producto que podria no tener aceptacion en el mercado,
este enfoque permite validar la idea de manera rapida y
eficiente, ayudadndote a realizar ajustes antes de

comprometer recursos adicionales.

Con una version basica del producto, puedes recopilar
retroalimentacion directa de los primeros usuarios, lo que te
permitira comprender mejor sus necesidades y ajustar el
desarrollo en consecuencia. Este proceso evita el desperdicio
de recursos en caracteristicas innecesarias y te ayuda a
concentrarte en lo que realmente importa para tu publico

objetivo.

Si el producto inicial nho cumple con las expectativas del
mercado, tendras la oportunidad de redirigir su desarrollo
antes de realizar inversiones mayores, y asegurar un enfoque

mMas estratégico y adaptado al éxito.



Testear la viabilidad de un nuevo
producto

La principal razon para desarrollar un MVP es probar la
viabilidad de un nuevo producto. Esto aplica tanto para
quienes estan lanzando un negocio como para las marcas
establecidas que buscan ampliar su oferta. Con un producto

minimo viable, pueden evaluar:

[ Si su audiencia esta interesada en el producto.
[ Si funciona bien en su uso.

° Si se utiliza en la forma esperada.

[ Si agrega valor a la vida del cliente.

[ Cuanto trabajo seria necesario para llevar el

producto al nivel deseado.

Testear el producto es una excelente manera de

conservar recursos y proteger tu negocio.




Dropbox

Antes de desarrollar por completo su plataforma, Dropbox
optd por lanzar un video que explicaba como funcionaria su
servicio de almacenamiento en la nube. Esta estrategia les
permitié validar el interés del publico en la idea sin

necesidad de construir toda la tecnologia desde el principio.

Aqui puedes ver el video original.



02:17

Fuente: Sharky Liu (14 de junio de 2012). What is Dropbox? Explained! Original Dropbox

Video [HD]. YouTube. [Archivo de video].

Airbnb

Inicid como una pagina web sencilla en la que los
fundadores ofrecieron su propio apartamento en alquiler.
Este enfoque les permitio probar rapidamente si existia
demanda de personas interesadas en alojamiento temporal

a precios accesibles.

El nacimiento del iPhone



¢ Te preguntas por qué el iPhone se considera un MVP? Aqui

esta la razon:

Querian aprender: ;podrian los usuarios

manejarse sin un teclado fisico? ¢Serian
intuitivos los gestos? ¢Aceptarian usar el

teléfono como una app?

Era innovador: no necesitaba un teclado; la

pantalla tactil era suficiente. Ademas, permitia

una navegacion completa por internet.

Comenzé con lo basico: aplicaciones

limitadas, sin notificaciones y con minima

personalizacion.

cComo crear un MVP?

Antes del lanzamiento del MVP

[ Crea tu idea de negocio y las métricas que te

ayudaran a obtener informacion.

[ Identifica el perfil de tu clientes lo mas
detallado posible: edad, ocupacion,

informacion geografica, intereses, objetivos y



por qué estarian dispuestos a pagar por tu

producto.

° Identifica a tus competidores e incluso
animate a probar su producto para evaluar sus

fortalezas y debilidades.

o Construye tu propio MVP con los rasgos que
consideres esenciales para satisfacer las
necesidades o deseos de tus clientes

potenciales.

Lanzamiento del MVP

[ Ofrécelo por un monto minimo, ya que el
principal objetivo de este paso es obtener

interaccion con el publico.

Después del lanzamiento del MVP

() Obtiene feedback de los usuarios y analiza. En
este paso deberas volver sobre las métricas de

tu idea inicial y evaluarlas.

[ Redisena el producto en funcion del feedback.



En conclusién, un MVP es clave para validar rapidamente
una idea, ahorrar recursos y adaptarse a las necesidades
reales del mercado. En lugar de invertir tiempo y dinero en
desarrollar un producto completo desde el inicio, el MVP
permite identificar qué funciona y qué no, basado en la

retroalimentacion directa de los usuarios.

Si vas a fallar, que sea barato.

Herramientas y metodologias para



crecer
Esta leccion esta disefada para equiparte con herramientas
practicas y metodologias agiles que transformaran la

forma en que organizas y escalas tu negocio.

El objetivo es brindarte recursos para optimizar tu flujo

de trabajo, maximizar tu tiempo y construir una base
sélida para el crecimiento sostenible de tu proyecto.

CONTINUAR



Lesson 2 of 3

2. Metodologias agiles para emprendedores

Las metodologias agiles son un enfoque de gestion de
proyectos que destaca por su flexibilidad, colaboracion
continua y capacidad de adaptarse rapidamente a los
cambios. Estan disefiadas para optimizar la eficiencia en la
ejecucion, facilitar entregas rapidas de valor y fomentar

una retroalimentacion constante.

Es decir, una metodologia agil es una innovadora forma de
trabajar y organizar flujos, que divide los proyectos en partes,
permite adaptarse sobre la marcha, complementa y resuelve

etapas en poco tiempo.

A diferencia de los enfoques tradicionales como el modelo
en cascada, las metodologias agiles trabajan en ciclos
cortos, conocidos como sprints o iteraciones, donde cada

fase del proyecto se entrega de forma funcional y gradual.

Para un solopreneur (emprendedor que trabaja solo), las

metodologias agiles representan una herramienta valiosa



para gestionar el trabajo con eficiencia, priorizar tareas y
adaptarse tanto a los cambios del mercado como al
feedback de los clientes. Aunque inicialmente disefladas
para equipos, sus principios se adaptan perfectamente para
mejorar la productividad, organizacion y gestion del tiempo
de emprendedores independientes, y ofrecen un marco

flexible y practico para alcanzar sus objetivos.

Aplicacion de metodologias agiles
para solopreneurs



Planificacion en ciclos cortos (sprints o
iteraciones)

En lugar de planificar todo tu proyecto o negocio en grandes
bloques de tiempo (meses o anos), puedes dividir tus
proyectos en ciclos cortos (normalmente, de 1 a 4 semanas).
Al final de cada ciclo, entregas un avance tangible o una
tarea completa, como lanzar una nueva caracteristica,

terminar una campana de marketing o mejorar un servicio.

Ejemplo: si estds desarrollando un curso en linea, puedes
organizar tu trabajo en sprints de 1 o 2 semanas. Durante
cada sprint, enfocate en tareas especificas como crear un

maodulo, grabar videos o realizar pruebas del contenido.

Prioriza tareas con un backlog

Un backlog es una lista priorizada de todas las tareas o
funciones pendientes por realizar. Te ayudard a priorizar y
enfocar en las tareas que agregan mas valor en el menor
tiempo posible. Al comienzo de cada sprint, elige las tareas
mMas importantes y realistas del backlog y define cual sera tu

objetivo para ese periodo corto.

Ejemplo: si estas trabajando en una tienda online, tu

backlog podria incluir tareas como configurar la pasarela de



pago, optimizar el SEO del sitio web o crear contenido para el
blog. Para el siguiente sprint, priorizas la configuracion de la
pasarela de pago, ya que es una prioridad para comenzar a

vender.

Retroalimentacion continua

Al final de cada ciclo o sprint, realiza una retrospectiva para
analizar qué lograste, qué funciond bien y qué necesita
mejorar. Si tienes clientes o usuarios tempranos, solicita
feedback para realizar ajustes rapidos y asegurarte de que tu

producto o servicio cumpla con sus expectativas.

Ejemplo: si lanzas una versién beta de un producto o
servicio, obtén retroalimentacion de tus clientes y utiliza esa

informacion para realizar mejoras en el proximo sprint.

Adaptabilidad al cambio

Uno de los principios fundamentales de las metodologias
agiles es la capacidad de ajustarse rapidamente a los
cambios. Como solopreneur, puedes enfrentarte a cambios
en el mercado, nuevas necesidades de los clientes u
oportunidades inesperadas. Estas metodologias te permiten

ajustar tus planesy prioridades de manera flexible.



Ejemplo: si estabas desarrollando un servicio de consultoria,
pero descubres que tus clientes necesitan formacion en
linea, puedes reorganizar tu backlog y pivotar hacia la

creacion de un curso o taller virtual.

Iteracion rapida del producto (MVP)

Para un solopreneur, entregar un producto minimo viable es
crucial para validar ideas con el menor esfuerzo y costo. Las
metodologias agiles permiten crear un MVP en ciclos cortos,
recopilar retroalimentacion y realizar ajustes en funcion de

las respuestas del mercado.

Ejemplo: si estas desarrollando una aplicacion o plataforma
online, puedes lanzar una version basica en tu primer sprint.
En los sprints siguientes, puedes agregar nuevas funciones y

mejoras basadas en el feedback de tus primeros usuarios.

Las metodologias agiles ayudan a estructurar el trabajo
para garantizar una entrega efectiva y una gestion eficiente
del tiempo vy los recursos. Proporcionan marcos claros para
priorizar tareas y hacer seguimiento del progreso, ademas
de ofrecer modelos flexibles que se adaptan a los desafios
unicos de los emprendedores individuales. A continuacion,

exploraremos algunas de las metodologias agiles mas



populares gue puedes implementar para optimizar tus

proyectos y lograr resultados consistentes y de alta calidad:

Kanban es un sistema visual de gestion de proyectos que
organiza tareas en tarjetas y columnas como "Por hacer/To
do", "En progreso/in progress", '"Finalizado/Done", para

mejorar el flujo de trabajo.

Es ideal para gestionar tareas y mejorar la productividad

diaria.
Ventajas:
o) Es muy facil de implementar sin necesidad de
un equipo.
o Ofrece visibilidad clara de las tareas y del
progreso.
o) Permite una adaptacion continua vy

priorizacion de tareas sin plazos estrictos.

Figura 3: Kanban
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Fuente: captura de pantalla de un tablero Kanban.

Lean Startup busca crear y lanzar nuevos productos de
mManera rapida y eficiente, minimizando riesgos mediante el
uso de ciclos iterativos de desarrollo, validacion constante

con los clientes y ajustes rapidos basados en el feedback.

Es ideal para freelancers que estan lanzando un nuevo

negocio o producto.

Ventajas

° Esta enfocado en minimizar desperdicio de

tiempo y recursos.



[ Impulsa a iterar rapidamente y adaptarse a la

retroalimentacién del cliente.

[ Ayuda a identificar qué servicios funcionan

mejor en el mercado.

Figura 4: Lean Startup
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Fuente: elaboracion propia.

Scrum organiza el trabajo en ciclos cortos llamados sprints,
gue normalmente duran entre 1y 4 semanas. Durante cada

sprint, se entrega un avance funcional del proyecto, lo que



permite evaluar el progreso y realizar ajustes basados en

retroalimentacion constante.

Es ideal para solopreneurs que necesitan dividir proyectos

complejos en tareas manejables y enfocarse en entregas

periddicas.
Ventajas

o) Promueve la organizacion clara y estructurada
del trabajo mediante roles y
responsabilidades.

@ Facilita la identificacion temprana de
problemas y permite realizar ajustes
inmediatos.

o) Esta enfocado en la entrega constante de

valor en cada iteracion.

Echa un vistazo a esta guia



2020-Scrum-Guide-Spanish-Latin-South-American.pdf J
39 KB

Fuente: Schwaber, K. y Sutherland, J. (2020). La Guia de Scrum. La Guia Definitiva de

Scrum: Las Reglas del Juego.

Figura 5: Scrum

Fuente: elaboracién propia con base en Kirk Black Jr, SMPC, SAFe,
https://tinyurl.com/yc67zjyj

Herramientas para la productividad y el
crecimiento

Para complementar el uso de metodologias agiles, es
fundamental contar con herramientas que potencien la

productividad y el crecimiento de tu negocio. Estas



https://articulateusercontent.com/rise/courses/ZGu8ULYtlzVzjnNjU_9t25GHbnGnXeEj/53fK5jwVSxGxqEKD.pdf
https://tinyurl.com/yc67zjyj

herramientas no solo te ayudaran a organizar mejor tus
proyectos, sino que también facilitaran la planificacion
estratégica y el uso de la inteligencia artificial para optimizar

procesos.

Planificacion estratégica

Business Model Canvas

El Business Model Canvas es una herramienta de gestion
estratégica disefiada para definir, analizar y comunicar
rapidamente una idea o concepto de negocio de manera
estructurada. Esta plantilla permite visualizar los
elementos clave de un modelo de negocio en un solo
espacio, facilitando la toma de decisiones y la alineacidn

estratégica.

¢Qué incluye el canvas?

El canvas estd compuesto por 9 bloques esenciales que

abarcan todos los aspectos de un negocio:

G Propuesta de valor: ;qué problema resuelve
tu negocio? (Qué beneficios ofreces a tus

clientes?



G

Segmentos de clientes: ;quiénes son tus
clientes? (Qué necesitan y como los

atenderas?

Canales: ;como llegaras a tus clientes vy

entregaras tu propuesta de valor?

Relaciones con clientes: ;coémo interactuaras

con tus clientes y mantendras su lealtad?

Flujo de ingresos: ;coOmo generard ingresos

tu negocio?

Recursos clave: ;qué recursos son

imprescindibles para operar tu negocio?

Actividades clave: ;qué tareas principales
necesitas realizar para que tu negocio

funcione?

Socios clave: ;con quiénes colaboraras para

optimizar recursos o actividades?

Estructura de costos: ;cuales son los gastos

Mas importantes para tu negocio?



cPor qué es Gtil?

o) Proporciona una vision clara y general de tu
modelo de negocio, lo que te permite

identificar puntos fuertes y areas de mejora.

o) Sirve como guia para mantener el enfoque en

los objetivos principales y evitar desviaciones.
o) Facilita la comunicacion de la estrategia del

Negocio a socios, inversores o clientes.

Ejemplo de aplicacion

Imagina que estas lanzando una tienda de productos
ecoldgicos en linea. Al completar el Business Model Canvas,

identificaras:

o) Qué propuesta de valor unica ofreceras

(productos sostenibles y personalizados).

o) Quién sera tu cliente objetivo (jovenes

interesados en el consumo responsable).



[ Qué canales utilizaras para llegar a ellos (redes

sociales y campanas de email marketing).

El Business Model Canvas no solo te ayudara a estructurar tu
idea inicial, sino también a adaptarla y optimizarla a medida

que crezca tu negocio.

Figura 6: Business Model Canvas

CUSTOMER
RELATIONSHIPS

KEY VALUE CUSTOMER
PARTNERSHIPS PROPOSITION SEGMENTS

KEY
RESOURCES

REVENUE STREAMS/
INCOME

IMPACT

Fuente: elaboracién propia con base en Creo Incubator,
https:/tinyurl.com/2eemwu73. https:/www.creoincubator.com/blog/mastering-



https://tinyurl.com/2eemwu73
https://www.creoincubator.com/blog/mastering-business-model-canvas-entrepreneurs

business-model-canvas-entrepreneurs

Fuente: Business Model Canvas (BMCQC) (s. f.). startupeable.
https://startupeable.com/glosario/business-model-canvas/

Business model canvas video 1
Fuente: Aleph Group Inc, 2024.
Business model canvas video 2
Fuente: Aleph Group Inc, 2024.

01:34

Fuente: Aleph Group Inc, 2024.


https://www.creoincubator.com/blog/mastering-business-model-canvas-entrepreneurs
https://startupeable.com/glosario/business-model-canvas/
https://vimeo.com/924599932?share=copy
https://vimeo.com/932999399?share=copy

04:37

Fuente: Aleph Group Inc, 2024.


https://vimeo.com/932999399?fl=pl&fe=vl

Gestion de tareas

Las herramientas de organizacion: la columna vertebral de

un One Person Business.

A continuacion, algunas de las herramientas mas efectivas
para estructurar tus ideas, gestionar tus tareas y aprovechar
al maximo las capacidades que ofrece la IA como apoyo

clave para emprendedores:

Herramientas agiles recomendadas para solopreneurs:

° Trello: una herramienta visual de gestion de
tareas basada en el método Kanban. Es ideal
para organizar proyectos y priorizar tareas en

sprints.

o Asana: ofrece funcionalidades mas avanzadas
que Trello para la gestion de proyectos,
incluyendo la creacion de tareas, asignacion

de plazos y seguimiento del progreso.

° Notion: es una herramienta de productividad
flexible que puedes usar para crear tableros
Kanban, listas de tareas y bases de

conocimiento de tus proyectos.


https://trello.com/
https://trello.com/
https://asana.com/
https://www.notion.so/

[ Jira: originalmente desarrollada para equipos
agiles, pero también util para solopreneurs
que quieran aplicar sprints 'y hacer
seguimiento de tareas con flujos avanzados de

trabajo.

Emprender es un viaje lleno de retos y oportunidades, y
contar con las herramientas y estrategias adecuadas marca
la diferencia entre avanzar con claridad o enfrentarse a la

incertidumbre.

Ahora tienes los recursos para transformar tus ideas en
acciones concretas. Es momento de aplicar lo aprendido,
experimentar y dar los primeros pasos hacia tu
emprendimiento. Recuerda: cada avance, por pequeno
que parezca, es un paso mas cerca de tus metas. iConfia
en el proceso y empieza a construir tu éxito!

CONTINUAR


https://jira.atlassian.com/
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