
Objetivos del módulo

Entender el concepto de One Person Business y cómo optimizar
recursos para manejar de manera eficiente un negocio gestionado por
una sola persona.

Comprender el concepto de MVP (producto mínimo viable) y su
importancia para lanzar productos rápidamente, obteniendo
retroalimentación y minimizando riesgos.

Familiarizarse con metodologías ágiles para mejorar la eficiencia y
adaptabilidad en proyectos.

Conocer y utilizar herramientas de gestión de tareas y planificación
estratégica para organizar proyectos y optimizar recursos.

1. One Person Business (OPB)

2. Metodologías ágiles para emprendedores

Módulo 4. Herramientas para
emprendedores. Toma de decisiones con IA
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1. One Person Business (OPB)

Emprender es un camino lleno de retos y oportunidades,
y contar con las herramientas adecuadas puede marcar
toda la diferencia.

En este módulo, profundizaremos en los aspectos esenciales

para gestionar un One Person Business (OPB), aprendiendo

a optimizar recursos y manejar un negocio de manera

eficiente como emprendedor individual (o solopreneur).

Exploraremos el concepto de producto mínimo viable

(MVP), descubriendo su valor para lanzar productos

rápidamente, recopilar retroalimentación y minimizar

riesgos.

También conoceremos diversas metodologías ágiles para

mejorar la adaptabilidad y eficiencia en tus proyectos y



herramientas de gestión de tareas 🛠️  para organizar tu

flujo de trabajo y aprovechar al máximo tus recursos. Este

módulo está diseñado para darte estrategias y herramientas

prácticas que te permitan llevar tu visión emprendedora a la

realidad.

One Person Business (OPB)
El One Person Business (negocio de una sola persona) es un

modelo en el que una sola persona asume todas las

actividades necesarias para operar una empresa. Esto

incluye tareas como creación, gestión, marketing, ventas y

atención al cliente.

Este enfoque ha ganado popularidad gracias a la

integración de la inteligencia artificial, que permite

automatizar procesos y gestionar operaciones de manera

eficiente, sin requerir un equipo numeroso.

Figura 1: Empresa vs. OPB



Fuente: elaboración propia.

magina a un joven, Jeff Bezos, en 1994, trabajando desde el

garaje de su casa, rodeado de libros y cajas, gestionando

cada detalle de su nuevo emprendimiento. Así comenzó

Amazon, una simple librería en línea donde Bezos se

encargaba personalmente de todo: desde empacar los libros

hasta enviarlos a los clientes. Este modelo, impulsado por

tecnología y una visión innovadora, permitió que Amazon

creciera rápidamente y se convirtiera en el gigante del

comercio electrónico que conocemos hoy.



¿Cuáles son las habilidades necesarias
para emprender?
Emprender con éxito requiere desarrollar una combinación

única de habilidades técnicas, de gestión y personales. Estas

no solo te ayudarán a liderar un negocio, sino también a

resolver problemas, liderar equipos y tomar decisiones

estratégicas en un entorno dinámico y, a menudo, incierto.

Habilidades de gestión y liderazgo
Imagina estar frente a una agenda repleta, con decisiones

urgentes por tomar y recursos limitados para ejecutar tus

ideas. Aquí es donde entran en juego habilidades como la



gestión del tiempo, la toma de decisiones estratégicas y la

planificación financiera.

Toma de decisiones:

los emprendedores deben decidir rápidamente en escenarios
complejos y con información limitada. Cada elección puede marcar
el rumbo de tu negocio.

Gestión del tiempo:

saber priorizar tareas y establecer un calendario efectivo es crucial
para avanzar de manera constante hacia tus metas.

Gestión financiera:

una sólida comprensión de las finanzas es la base para controlar los
gastos, realizar presupuestos, gestionar el flujo de caja y garantizar
la rentabilidad del negocio.

Visualiza a un emprendedor que, en medio de un
lanzamiento de producto, necesita decidir si invierte en



una campaña publicitaria o ajusta la producción debido
a un incremento en la demanda. Este tipo de decisiones

estratégicas define el éxito de un proyecto.

Habilidades de resolución de problemas
En el mundo del emprendimiento, cada día puede traer

nuevos retos, desde imprevistos con proveedores hasta

cambios repentinos en el mercado. La capacidad de

adaptarse, pensar críticamente y ser creativo es

indispensable para navegar estas aguas.

Adaptabilidad:

el camino del emprendimiento está lleno de incertidumbres. La
habilidad de ajustarse rápidamente a los cambios, aprender de los
errores y redirigir estrategias es vital para mantenerse a flote.

Pensamiento crítico:

analizar situaciones desde múltiples perspectivas, identificar
problemas clave y encontrar soluciones viables permite superar
obstáculos con confianza.



Creatividad:

la innovación es el motor del emprendimiento. Pensar fuera de la
caja no solo abre nuevas oportunidades de negocio, sino que
también te ayuda a destacar en un mercado competitivo y resolver
problemas de forma original.

Imagina enfrentarte a un contratiempo inesperado: un

proveedor falla en la entrega de materiales clave. Un

emprendedor adaptativo ajustará los tiempos de

producción; con pensamiento crítico, buscará alternativas

viables y, con creatividad, podría rediseñar la estrategia para

minimizar el impacto en el cliente.

Estas habilidades no solo te preparan para enfrentar
desafíos, sino que también te convierten en un líder
capaz de transformar problemas en oportunidades y de

construir un negocio sostenible en el tiempo.

IA a tu favor



En la actualidad, las herramientas digitales y la inteligencia

artificial permiten crear y escalar un negocio sin un equipo

grande. La IA automatiza tareas, analiza datos en tiempo real

y personaliza la experiencia del cliente, lo que facilita que una

sola persona gestione operaciones que antes requerían

varios empleados.

Beneficios clave

Reducción de costos operativos

Automatización de procesos

administrativos: herramientas

como Zapier o Make permiten

integrar aplicaciones y automatizar

tareas repetitivas, como el envío de

correos electrónicos, la facturación

o la actualización de bases de

datos, reduciendo la necesidad de

contratar personal administrativo.

Atención al cliente con chatbots:

plataformas como Zendesk AI

pueden gestionar consultas

frecuentes de clientes, ofreciendo

respuestas instantáneas y



reduciendo costos asociados a

equipos de soporte.

Mayor flexibilidad y control sobre el negocio

Gestión de redes sociales

automatizada: herramientas como

Hootsuite o Buffer programan

publicaciones y analizan métricas

de engagement, permitiendo

gestionar la presencia en redes

sociales desde un solo lugar.

Control financiero: aplicaciones

como QuickBooks o Wave

automatizan la contabilidad, el

seguimiento de gastos y la

generación de reportes financieros,

y facilitan así la gestión de recursos.

Escalabilidad sin incrementar

significativamente la carga de trabajo

Optimización del marketing

digital: herramientas de publicidad

como Google Ads  AI y Meta

Advantage+ permiten crear

campañas optimizadas

automáticamente, llegando a



audiencias más amplias sin

necesidad de un equipo de

marketing.

Creación de contenido con IA:

soluciones como Notion AI o

Writesonic generan ideas, textos y

diseños visuales, acelerando la

producción de contenido para

blogs, redes sociales o correos

electrónicos.

Capacidad de competir con empresas más

grandes gracias a la automatización y

eficiencia tecnológica

Análisis de datos avanzado:

herramientas como Tableau o

Google Analytics impulsadas por IA

permiten analizar grandes

volúmenes de datos en tiempo real,

identificando tendencias de

mercado y patrones de

comportamiento de clientes para

tomar decisiones estratégicas.

Personalización de la experiencia

del cliente: plataformas como

HubSpot AI o ActiveCampaign

utilizan IA para segmentar



audiencias, personalizar campañas

y mejorar la relación con los

clientes, y compiten con la

sofisticación de grandes empresas.

Análisis de datos y presupuesto
Para gestionar un negocio como solopreneur de manera

eficiente, no solo es fundamental contar con las habilidades

adecuadas y aprovechar la inteligencia artificial, sino

también dominar aspectos clave como el análisis de datos y

la gestión financiera. Estas herramientas permiten tomar

decisiones informadas y estratégicas, optimizar recursos y

garantizar la sostenibilidad del negocio.

El poder del análisis de datos en los
negocios
Ya hemos explorado cómo el análisis de datos es una

herramienta esencial para cualquier negocio. Desde

interpretar métricas de marketing hasta comprender el

comportamiento de los clientes, esta habilidad permite

transformar información en decisiones estratégicas que

impulsan el crecimiento de un negocio.



La clave de la planificación financiera
Además del análisis de datos, una gestión financiera

eficiente es fundamental para el éxito de cualquier

solopreneur.

El presupuesto o budgeting es el proceso de planificar y

asignar los recursos financieros disponibles de manera

eficiente. Para un solopreneur, esto significa distribuir

ingresos en áreas clave como marketing, herramientas,

operaciones y ahorro, manteniendo un equilibrio entre

inversión y control de gastos.

Un buen presupuesto ayuda a garantizar la sostenibilidad del

negocio, prever posibles riesgos y optimizar la gestión

financiera.

Producto mínimo viable (MVP)

Un solopreneur puede (y debe) usar datos sobre ventas,
comportamiento de clientes o métricas de marketing

para identificar patrones y tendencias, optimizar
estrategias y mejorar resultados.



Cuando Reid Hoffman, el fundador de LinkedIn, dijo: “Si no te

avergüenza la primera versión de tu producto, lo lanzaste

muy tarde”, de seguro estaba hablando de la importancia

que tiene el minimum viable product para cualquier startup

que quiera escalar su idea (Endeavor Argentina, 2021).

Un MVP es la versión más simple y funcional de un

producto, diseñada para ser lanzada al mercado con las

características esenciales que satisfacen las necesidades

iniciales de los usuarios. Su principal objetivo es validar la

idea del producto de forma rápida y económica, y permitir

así recopilar retroalimentación directa de los usuarios.

Este enfoque facilita iterar, mejorar y desarrollar un producto

más completo y sólido en base a datos reales.

Figura 2: Proceso de desarrollo de un MVP



Fuente: elaboración propia.

Características principales de un MPV

De funcionalidad mínima: solo incluye las

funciones básicas necesarias para resolver el

problema principal de los usuarios. No tiene

todas las características completas o

avanzadas, pero debe ser funcional.

Rápido y económico: el MVP se desarrolla con

rapidez y bajo costo para validar la idea en el

mercado y obtener retroalimentación

temprana de los usuarios sin invertir muchos

recursos en su desarrollo.

Validación del mercado: el propósito

principal del MVP es poner el producto en

manos de los usuarios lo antes posible para

verificar si satisface una necesidad real, de

modo que se pueda ajustar la dirección del

producto según el feedback.

Iterativo: una vez lanzado el MVP, se recopilan

datos y retroalimentación de los usuarios para

identificar áreas de mejora. A partir de ahí, se



desarrollan nuevas versiones más completas

del producto.

Y bien, entonces… ¿por qué es
importante un MVP?
El MVP es clave para minimizar riesgos al emprender. En

lugar de invertir grandes cantidades de tiempo y dinero en

un producto que podría no tener aceptación en el mercado,

este enfoque permite validar la idea de manera rápida y

eficiente, ayudándote a realizar ajustes antes de

comprometer recursos adicionales.

Con una versión básica del producto, puedes recopilar

retroalimentación directa de los primeros usuarios, lo que te

permitirá comprender mejor sus necesidades y ajustar el

desarrollo en consecuencia. Este proceso evita el desperdicio

de recursos en características innecesarias y te ayuda a

concentrarte en lo que realmente importa para tu público

objetivo.

Si el producto inicial no cumple con las expectativas del

mercado, tendrás la oportunidad de redirigir su desarrollo

antes de realizar inversiones mayores, y asegurar un enfoque

más estratégico y adaptado al éxito.



Testear la viabilidad de un nuevo
producto
La principal razón para desarrollar un MVP es probar la

viabilidad de un nuevo producto. Esto aplica tanto para

quienes están lanzando un negocio como para las marcas

establecidas que buscan ampliar su oferta. Con un producto

mínimo viable, pueden evaluar:

Si su audiencia está interesada en el producto.

Si funciona bien en su uso.

Si se utiliza en la forma esperada.

Si agrega valor a la vida del cliente.

Cuánto trabajo sería necesario para llevar el

producto al nivel deseado.

Testear el producto es una excelente manera de
conservar recursos y proteger tu negocio.



Dropbox
Antes de desarrollar por completo su plataforma, Dropbox

optó por lanzar un vídeo que explicaba cómo funcionaría su

servicio de almacenamiento en la nube. Esta estrategia les

permitió validar el interés del público en la idea sin

necesidad de construir toda la tecnología desde el principio.

Aquí puedes ver el vídeo original.



02:17

Fuente: Sharky Liu (14 de junio de 2012). What is Dropbox? Explained! Original Dropbox

Video [HD]. YouTube. [Archivo de video].

Airbnb
Inició como una página web sencilla en la que los

fundadores ofrecieron su propio apartamento en alquiler.

Este enfoque les permitió probar rápidamente si existía

demanda de personas interesadas en alojamiento temporal

a precios accesibles.

El nacimiento del iPhone



¿Te preguntas por qué el iPhone se considera un MVP? Aquí

está la razón:

Querían aprender: ¿podrían los usuarios

manejarse sin un teclado físico? ¿Serían

intuitivos los gestos? ¿Aceptarían usar el

teléfono como una app?

Era innovador: no necesitaba un teclado; la

pantalla táctil era suficiente. Además, permitía

una navegación completa por internet.

Comenzó con lo básico: aplicaciones

limitadas, sin notificaciones y con mínima

personalización.

¿Cómo crear un MVP?
Antes del lanzamiento del MVP

Crea tu idea de negocio y las métricas que te

ayudarán a obtener información.

Identifica el perfil de tu clientes lo más

detallado posible: edad, ocupación,

información geográfica, intereses, objetivos y



por qué estarían dispuestos a pagar por tu

producto.

Identifica a tus competidores e incluso

anímate a probar su producto para evaluar sus

fortalezas y debilidades.

Construye tu propio MVP con los rasgos que

consideres esenciales para satisfacer las

necesidades o deseos de tus clientes

potenciales.

Lanzamiento del MVP

Ofrécelo por un monto mínimo, ya que el

principal objetivo de este paso es obtener

interacción con el público.

Después del lanzamiento del MVP

Obtiene feedback de los usuarios y analiza. En

este paso deberás volver sobre las métricas de

tu idea inicial y evaluarlas.

Rediseña el producto en función del feedback.



En conclusión, un MVP es clave para validar rápidamente

una idea, ahorrar recursos y adaptarse a las necesidades

reales del mercado. En lugar de invertir tiempo y dinero en

desarrollar un producto completo desde el inicio, el MVP

permite identificar qué funciona y qué no, basado en la

retroalimentación directa de los usuarios.

Si vas a fallar, que sea barato.

Herramientas y metodologías para



CONTINUAR

crecer
Esta lección está diseñada para equiparte con herramientas

prácticas y metodologías ágiles que transformarán la

forma en que organizas y escalas tu negocio.

El objetivo es brindarte recursos para optimizar tu flujo

de trabajo, maximizar tu tiempo y construir una base
sólida para el crecimiento sostenible de tu proyecto.
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2. Metodologías ágiles para emprendedores

Las metodologías ágiles son un enfoque de gestión de

proyectos que destaca por su flexibilidad, colaboración

continua y capacidad de adaptarse rápidamente a los

cambios. Están diseñadas para optimizar la eficiencia en la

ejecución, facilitar entregas rápidas de valor y fomentar

una retroalimentación constante.

Es decir, una metodología ágil es una innovadora forma de

trabajar y organizar flujos, que divide los proyectos en partes,

permite adaptarse sobre la marcha, complementa y resuelve

etapas en poco tiempo.

A diferencia de los enfoques tradicionales como el modelo

en cascada, las metodologías ágiles trabajan en ciclos

cortos, conocidos como sprints o iteraciones, donde cada

fase del proyecto se entrega de forma funcional y gradual.

Para un solopreneur (emprendedor que trabaja solo), las

metodologías ágiles representan una herramienta valiosa



para gestionar el trabajo con eficiencia, priorizar tareas y

adaptarse tanto a los cambios del mercado como al

feedback de los clientes. Aunque inicialmente diseñadas

para equipos, sus principios se adaptan perfectamente para

mejorar la productividad, organización y gestión del tiempo

de emprendedores independientes, y ofrecen un marco

flexible y práctico para alcanzar sus objetivos.

Aplicación de metodologías ágiles
para solopreneurs



Planificación en ciclos cortos (sprints o
iteraciones)
En lugar de planificar todo tu proyecto o negocio en grandes

bloques de tiempo (meses o años), puedes dividir tus

proyectos en ciclos cortos (normalmente, de 1 a 4 semanas).

Al final de cada ciclo, entregas un avance tangible o una

tarea completa, como lanzar una nueva característica,

terminar una campaña de marketing o mejorar un servicio.

Ejemplo: si estás desarrollando un curso en línea, puedes

organizar tu trabajo en sprints de 1 o 2 semanas. Durante

cada sprint, enfócate en tareas específicas como crear un

módulo, grabar vídeos o realizar pruebas del contenido.

Prioriza tareas con un backlog
Un backlog es una lista priorizada de todas las tareas o

funciones pendientes por realizar. Te ayudará a priorizar y

enfocar en las tareas que agregan más valor en el menor

tiempo posible. Al comienzo de cada sprint, elige las tareas

más importantes y realistas del backlog y define cuál será tu

objetivo para ese periodo corto.

Ejemplo: si estás trabajando en una tienda online, tu

backlog podría incluir tareas como configurar la pasarela de



pago, optimizar el SEO del sitio web o crear contenido para el

blog. Para el siguiente sprint, priorizas la configuración de la

pasarela de pago, ya que es una prioridad para comenzar a

vender.

Retroalimentación continua
Al final de cada ciclo o sprint, realiza una retrospectiva para

analizar qué lograste, qué funcionó bien y qué necesita

mejorar. Si tienes clientes o usuarios tempranos, solicita

feedback para realizar ajustes rápidos y asegurarte de que tu

producto o servicio cumpla con sus expectativas.

Ejemplo: si lanzas una versión beta de un producto o

servicio, obtén retroalimentación de tus clientes y utiliza esa

información para realizar mejoras en el próximo sprint.

Adaptabilidad al cambio
Uno de los principios fundamentales de las metodologías

ágiles es la capacidad de ajustarse rápidamente a los

cambios. Como solopreneur, puedes enfrentarte a cambios

en el mercado, nuevas necesidades de los clientes u

oportunidades inesperadas. Estas metodologías te permiten

ajustar tus planes y prioridades de manera flexible.



Ejemplo: si estabas desarrollando un servicio de consultoría,

pero descubres que tus clientes necesitan formación en

línea, puedes reorganizar tu backlog y pivotar hacia la

creación de un curso o taller virtual.

Iteración rápida del producto (MVP)
Para un solopreneur, entregar un producto mínimo viable es

crucial para validar ideas con el menor esfuerzo y costo. Las

metodologías ágiles permiten crear un MVP en ciclos cortos,

recopilar retroalimentación y realizar ajustes en función de

las respuestas del mercado.

Ejemplo: si estás desarrollando una aplicación o plataforma

online, puedes lanzar una versión básica en tu primer sprint.

En los sprints siguientes, puedes agregar nuevas funciones y

mejoras basadas en el feedback de tus primeros usuarios.

Las metodologías ágiles ayudan a estructurar el trabajo

para garantizar una entrega efectiva y una gestión eficiente

del tiempo y los recursos. Proporcionan marcos claros para

priorizar tareas y hacer seguimiento del progreso, además

de ofrecer modelos flexibles que se adaptan a los desafíos

únicos de los emprendedores individuales. A continuación,

exploraremos algunas de las metodologías ágiles más



populares que puedes implementar para optimizar tus

proyectos y lograr resultados consistentes y de alta calidad:

Kanban es un sistema visual de gestión de proyectos que

organiza tareas en tarjetas y columnas como "Por hacer/To

do", "En progreso/In progress", "Finalizado/Done", para

mejorar el flujo de trabajo.

Es ideal para gestionar tareas y mejorar la productividad

diaria.

Ventajas:

Es muy fácil de implementar sin necesidad de

un equipo.

Ofrece visibilidad clara de las tareas y del

progreso.

Permite una adaptación continua y

priorización de tareas sin plazos estrictos.

Figura 3: Kanban



Fuente: captura de pantalla de un tablero Kanban.

Lean Startup busca crear y lanzar nuevos productos de

manera rápida y eficiente, minimizando riesgos mediante el

uso de ciclos iterativos de desarrollo, validación constante

con los clientes y ajustes rápidos basados en el feedback.

Es ideal para freelancers que están lanzando un nuevo

negocio o producto.

Ventajas

Está enfocado en minimizar desperdicio de

tiempo y recursos.



Fuente: elaboración propia.

Impulsa a iterar rápidamente y adaptarse a la

retroalimentación del cliente.

Ayuda a identificar qué servicios funcionan

mejor en el mercado.

Figura 4: Lean Startup

Scrum organiza el trabajo en ciclos cortos llamados sprints,

que normalmente duran entre 1 y 4 semanas. Durante cada

sprint, se entrega un avance funcional del proyecto, lo que



permite evaluar el progreso y realizar ajustes basados en

retroalimentación constante.

Es ideal para solopreneurs que necesitan dividir proyectos

complejos en tareas manejables y enfocarse en entregas

periódicas.

Ventajas

Promueve la organización clara y estructurada

del trabajo mediante roles y

responsabilidades.

Facilita la identificación temprana de

problemas y permite realizar ajustes

inmediatos.

Está enfocado en la entrega constante de

valor en cada iteración.

🎯 Echa un vistazo a esta guía



2020-Scrum-Guide-Spanish-Latin-South-American.pdf
311.9 KB

Fuente: elaboración propia con base en Kirk Black Jr, SMPC, SAFe,
https://tinyurl.com/yc67zjyj

Fuente: Schwaber, K. y Sutherland, J. (2020). La Guía de Scrum. La Guía Definitiva de

Scrum: Las Reglas del Juego.

Figura 5: Scrum

Herramientas para la productividad y el
crecimiento
Para complementar el uso de metodologías ágiles, es

fundamental contar con herramientas que potencien la

productividad y el crecimiento de tu negocio. Estas

https://articulateusercontent.com/rise/courses/ZGu8ULYtlzVzjnNjU_9t25GHbnGnXeEj/53fK5jwVSxGxqEKD.pdf
https://tinyurl.com/yc67zjyj


herramientas no solo te ayudarán a organizar mejor tus

proyectos, sino que también facilitarán la planificación

estratégica y el uso de la inteligencia artificial para optimizar

procesos.

Planificación estratégica

Business Model Canvas
El Business Model Canvas es una herramienta de gestión

estratégica diseñada para definir, analizar y comunicar

rápidamente una idea o concepto de negocio de manera

estructurada. Esta plantilla permite visualizar los

elementos clave de un modelo de negocio en un solo

espacio, facilitando la toma de decisiones y la alineación

estratégica.

¿Qué incluye el canvas?
El canvas está compuesto por 9 bloques esenciales que

abarcan todos los aspectos de un negocio:

Propuesta de valor: ¿qué problema resuelve

tu negocio? ¿Qué beneficios ofreces a tus

clientes?

1



Segmentos de clientes: ¿quiénes son tus

clientes? ¿Qué necesitan y cómo los

atenderás?

2

Canales: ¿cómo llegarás a tus clientes y

entregarás tu propuesta de valor?

3

Relaciones con clientes: ¿cómo interactuarás

con tus clientes y mantendrás su lealtad?

4

Flujo de ingresos: ¿cómo generará ingresos

tu negocio?

5

Recursos clave: ¿qué recursos son

imprescindibles para operar tu negocio?

6

Actividades clave: ¿qué tareas principales

necesitas realizar para que tu negocio

funcione?

7

Socios clave: ¿con quiénes colaborarás para

optimizar recursos o actividades?

8

Estructura de costos: ¿cuáles son los gastos

más importantes para tu negocio?

9



¿Por qué es útil?

Proporciona una visión clara y general de tu

modelo de negocio, lo que te permite

identificar puntos fuertes y áreas de mejora.

Sirve como guía para mantener el enfoque en

los objetivos principales y evitar desviaciones.

Facilita la comunicación de la estrategia del

negocio a socios, inversores o clientes.

Ejemplo de aplicación

Imagina que estás lanzando una tienda de productos

ecológicos en línea. Al completar el Business Model Canvas,

identificarás:

Qué propuesta de valor única ofrecerás

(productos sostenibles y personalizados).

Quién será tu cliente objetivo (jóvenes

interesados en el consumo responsable).



Fuente: elaboración propia con base en Creo Incubator,
https://tinyurl.com/2eemwu73. https://www.creoincubator.com/blog/mastering-

Qué canales utilizarás para llegar a ellos (redes

sociales y campañas de email marketing).

El Business Model Canvas no solo te ayudará a estructurar tu

idea inicial, sino también a adaptarla y optimizarla a medida

que crezca tu negocio.

Figura 6: Business Model Canvas

https://tinyurl.com/2eemwu73
https://www.creoincubator.com/blog/mastering-business-model-canvas-entrepreneurs


business-model-canvas-entrepreneurs

Fuente: Business Model Canvas (BMC) (s. f.). startupeable.
https://startupeable.com/glosario/business-model-canvas/

Business model canvas vídeo 1
Fuente: Aleph Group Inc, 2024.
Business model canvas vídeo 2
Fuente: Aleph Group Inc, 2024.

01:34

Fuente: Aleph Group Inc, 2024.

https://www.creoincubator.com/blog/mastering-business-model-canvas-entrepreneurs
https://startupeable.com/glosario/business-model-canvas/
https://vimeo.com/924599932?share=copy
https://vimeo.com/932999399?share=copy


04:37

Fuente: Aleph Group Inc, 2024.

https://vimeo.com/932999399?fl=pl&fe=vl


Gestión de tareas
Las herramientas de organización: la columna vertebral de

un One Person Business.

A continuación, algunas de las herramientas más efectivas

para estructurar tus ideas, gestionar tus tareas y aprovechar

al máximo las capacidades que ofrece la IA como apoyo

clave para emprendedores:

Herramientas ágiles recomendadas para solopreneurs:

  Trello: una herramienta visual de gestión de

tareas basada en el método Kanban. Es ideal

para organizar proyectos y priorizar tareas en

sprints.

Asana: ofrece funcionalidades más avanzadas

que Trello para la gestión de proyectos,

incluyendo la creación de tareas, asignación

de plazos y seguimiento del progreso.

Notion: es una herramienta de productividad

flexible que puedes usar para crear tableros

Kanban, listas de tareas y bases de

conocimiento de tus proyectos.

https://trello.com/
https://trello.com/
https://asana.com/
https://www.notion.so/


CONTINUAR

Jira: originalmente desarrollada para equipos

ágiles, pero también útil para solopreneurs

que quieran aplicar sprints y hacer

seguimiento de tareas con flujos avanzados de

trabajo.

Emprender es un viaje lleno de retos y oportunidades, y

contar con las herramientas y estrategias adecuadas marca

la diferencia entre avanzar con claridad o enfrentarse a la

incertidumbre.

Ahora tienes los recursos para transformar tus ideas en

acciones concretas. Es momento de aplicar lo aprendido,
experimentar y dar los primeros pasos hacia tu
emprendimiento. Recuerda: cada avance, por pequeño

que parezca, es un paso más cerca de tus metas. ¡Confía
en el proceso y empieza a construir tu éxito!

https://jira.atlassian.com/


CONTINUAR
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